Contextsjabloon: Bedrijfsprofiel & Producten
Doel van het template
Het volledige zelfportret van je bedrijf. Wie jullie zijn, wat jullie doen, wat jullie verkopen, alles in één document.
Laag: Identity | Updatefrequentie: Jaarlijks | Eigenaar: Executive Leadership / Marketing

1. Bedrijfsprofiel
Naam, oprichting, vestigingen, omvang, branche, rechtsvorm.
Inhoud:
[INVULLEN]
2. Businessmodel
Hoe verdienen jullie geld, welke klantsegmenten, welke pricinglogica.
Inhoud:
[INVULLEN]
3. Product-/serviceportfolio
Wat jullie aanbieden, ingedeeld naar productlijnen.
Inhoud:
[INVULLEN]
4. Productprofielen
Per product: naam, korte beschrijving, doelgroep, pricing, status.
Inhoud:
[INVULLEN]
5. Differentiatie
Wat jullie onderscheidt van de concurrentie, jullie 3 USP's.
Inhoud:
[INVULLEN]
6. Marktpositie
Marktomvang, groei, jullie positie, grootste concurrenten.
Inhoud:
[INVULLEN]
7. Roadmap-highlights
Wat er de komende 6-12 maanden komt.
Inhoud:
[INVULLEN]
8. Referentieklanten en succesverhalen
3-5 voorbeeldklanten met use case.
Inhoud:
[INVULLEN]

Power-prompt 1: Template invullen
Je bent strategie-lead en helpt me een gestructureerd bedrijfsprofiel op te stellen.

Maak een volledig profiel volgens onderstaande structuur. Markeer hiaten met [AANVULLEN].

1. Bedrijfsfactsheet (naam, oprichting, vestigingen, omvang)
2. Businessmodel (hoe verdienen jullie geld, segmenten, prijslogica)
3. Product-/serviceportfolio (ingedeeld per productlijn)
4. Productfactsheets per product
5. Differentiatie (3 USP's)
6. Marktpositie (marktomvang, positie, concurrenten)
7. Roadmap-highlights (komende 6-12 maanden)
8. Referentieklanten en succesverhalen

CONTEXT-INPUT:
[Voeg hier pitch deck, salesmateriaal, websiteteksten en productdatasheets toe.]

Output in Markdown met tabellen voor de productfactsheets.
Power-prompt 2: Werken met het ingevulde template
Je hebt toegang tot ons bedrijfsprofiel (bijgevoegd). Gebruik het als single source of truth.

Bij elk antwoord:
1. Concreet antwoord op basis van profiel en producten
2. Verwijzing naar de relevante sectie
3. Bij een hiaat: expliciet benoemen
4. Concrete volgende stap

MIJN VRAAG:
[Voeg hier je taak in, bijv. pitch-snippet, sales-e-mail, FAQ-antwoord.]
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