Contextsjabloon: Sales-context, Buyer Persona
Doel van het template
ICP, sales-fases, bezwaarbibliotheek en prijslogica in een document. Zo argumenteert je AI zoals je beste account executive.
Laag: Operations | Updatefrequentie: Per kwartaal | Eigenaar: Sales / Revenue

1. Ideal Customer Profile
Branche, omvang, regio, tech-stack, pijnpunt, trigger.
Inhoud:
[INVULLEN]
2. Personas in het buying center
Beslissers, beinvloeders, blockers.
Inhoud:
[INVULLEN]
3. Salesfasen
Pipeline met definitie, exit-criteria, conversie.
Inhoud:
[INVULLEN]
4. Discovery-vragen
Standaardvragen per fase.
Inhoud:
[INVULLEN]
5. Waardepropositie
Top 3 value props, differentiatie.
Inhoud:
[INVULLEN]
6. Bezwarenbibliotheek
Veelvoorkomende bezwaren met antwoordtemplates.
Inhoud:
[INVULLEN]
7. Pricing- en kortingslogica
Prijzen, drempels, goedkeuringsregels.
Inhoud:
[INVULLEN]
8. CRM-hygiene
Verplichte velden, regels voor stage-updates.
Inhoud:
[INVULLEN]

Power-prompt 1: Template invullen
Je bent sales-lead en helpt me een gestructureerde salescontext op te stellen.

Maak een volledige context volgens onderstaande structuur. Markeer hiaten met [AANVULLEN].

1. Ideal customer profile
2. Personas in het buying center
3. Salesfasen
4. Discovery-vragen per fase
5. Waardepropositie en differentiatie
6. Bezwarenbibliotheek
7. Pricing- en kortingslogica
8. CRM-hygiëne

CONTEXT-INPUT:
[Voeg hier sales playbooks, win/loss-analyses, pricing, ICP en concurrentie toe.]

Output in Markdown met tabellen voor salesfasen en pricing.
Power-prompt 2: Werken met het ingevulde template
Je hebt toegang tot onze salescontext (bijgevoegd). Gebruik die als single source of truth.

Bij elk antwoord:
1. Concreet antwoord op basis van ICP, fasen en bezwarenbibliotheek
2. Verwijzing naar de relevante sectie
3. Bij pricing: goedkeuringsregels toetsen
4. Concrete volgende stap

MIJN VRAAG:
[Voeg hier je taak in.]
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