Contextsjabloon: Sales Meeting Voorbereiding
Doel van het template
Account insights, talking points, discovery-vragen en next steps voor het volgende gesprek. Een briefing die je AI voor je opstelt.
Laag: Project Context | Updatefrequentie: Per meeting | Eigenaar: Account Executive

1. Afspraakprofiel
Datum, deelnemers, account, fase in de salescyclus.
Inhoud:
[INVULLEN]
2. Accountinzichten
Wat we over het account weten, recente triggers, pijnindicatoren.
Inhoud:
[INVULLEN]
3. Deelnemersprofielen
Per deelnemer: rol, achtergrond, mogelijke positie.
Inhoud:
[INVULLEN]
4. Meetingdoel
Wat willen we na de meeting bereikt hebben.
Inhoud:
[INVULLEN]
5. Agendavoorstel
Aanbevolen meetingstructuur met tijdsindeling.
Inhoud:
[INVULLEN]
6. Discovery-vragen
5-7 gerichte vragen, afhankelijk van de salesfase.
Inhoud:
[INVULLEN]
7. Talking points en demo's
Welke use cases en voorbeelden relevant zijn.
Inhoud:
[INVULLEN]
8. Next steps en escalatie
Mogelijke uitkomsten en vervolgstappen.
Inhoud:
[INVULLEN]

Power-prompt 1: Template invullen
Je bent sales coach en helpt me een gestructureerde voorbereiding voor een salesafspraak op te stellen.

Maak een volledige voorbereiding volgens onderstaande structuur. Markeer hiaten met [AANVULLEN].

1. Afspraakoverzicht
2. Accountinzichten
3. Deelnemersprofielen
4. Meetingdoel
5. Agendavoorstel
6. Discovery-vragen
7. Talking points en demo's
8. Next steps en escalatie

CONTEXT-INPUT:
[Voeg hier CRM-data over het account, LinkedIn-profielen, eerdere mailhistorie, concurrentie-info en salescontext toe.]

Output in Markdown. Compact, max. 1-2 pagina's om vlak voor de afspraak te lezen.
Power-prompt 2: Werken met het ingevulde template
Je hebt toegang tot de voorbereiding van de salesmeeting (bijgevoegd). Gebruik die als single source of truth tijdens en na de afspraak.

Bij elk antwoord:
1. Koppeling met het meetingdoel en de discovery-vragen
2. Verwijzing naar de relevante voorbereidingssectie
3. Aanbeveling voor de volgende sales move
4. Concrete volgende stap (follow-up, demo, offerte)

MIJN VRAAG:
[Voeg hier je taak in, bijv. "Schrijf een follow-up-mail na de afspraak", "Wat is de volgende stap".]
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